
12 月04 日㊍19:00-21:40

12 月08 日㊊19:00-21:40
ライブ開催日またはビデオ配信日の中からお選びください。

 日 程 

協会員 一般 4,400 円
税込 参加人数分のお申込みを

お願いいたします。

 料 金 

3,300 円
税込

ライブ開催
2025年 月 日12 02 ㊋13:00-15:40

ビデオ配信 12 月03 日㊌10:00-12:40

12 月06 日㊏13:00-15:40

業界データ×欧米トレンドが示す新しい時代
Next Wedding 2026

60講演
時間

min

㊋12/2
オンライン

後日ビデオ配信
あり

80講演
時間

min

小原 義之

2026トレンド&業界・花嫁動向 最前線
～会場装飾・演出・映像・SNS戦略・AI活用まで～

全米ブライダルコンサルタント協会
アジア・オセアニア統括代表

講 演

「ブライダル業界現状調査」結果から紐解く

第
１
部

太田 大資 氏

ブライダル業界の3つの改革
～ 集客・接客・映像資産化 ～

株式会社ウィーブ 執行役員

全米ブライダルコンサルタント協会
2025年第2回オンラインセミナー

講 演

第
２
部

欧米発！

▼

お申込みはこちら
お支払いはクレジットカード・コンビニ払い
銀行振込などからお選びいただけます。

詳細は裏面へ

（ABC協会）



特別企画 業界への提言、ウェディング企画紹介業界への提言、ウェディング企画紹介

学生による
企画・立案 ＼好評につき今年も開催決定／

＼好評につき今年も開催決定／

学校法人三幸学園では全国12校のブライダル専門学校の学生によるウェディング
企画コンペを毎年開催。各校での予選会や各校優勝チームによる全国大会は業界
関係者により審査が行われています。今回は、今年の全国大会にて審査員が最も
採用したい企画として総勢約800名200チームの中からプランニング部門で優勝し
たチームが発表をします。

小原 義之
1992年、欧米ウェディングドレスの代理店業務を国内で初めて確立。各種メディアに広く取り上げられ、のち
の海外ドレス人気を先導する。輸入卸販売と並行し直営ドレスサロン4店舗も展開。現在は全国の衣裳店向けに
ドレス輸入仕入れ仲介業務を行う。2002年にはABC協会日本代表に就任。欧米ブライダル業界の要人と幅広い
ネットワークを有し、現在はアジア・オセアニア代表として、資格発行やスキルアップ支援を推進している。

全米ブライダルコンサルタント協会 アジア・オセアニア統括代表
株式会社ソフィア通商 代表取締役

欧米発！2026トレンド&業界・花嫁動向 最前線
～会場装飾・演出・映像・SNS戦略・AI活用まで～
SNSでは視覚効果が重視され、Immersive(没入型)・Experiential(体験型)の演出が定着。さらに動画発信の重要性が高ま
り、AI活用が花嫁と業界を変えはじめています。本セミナーでは、こうした潮流を背景に、欧米の最新トレンドを実例ベー
スで徹底解説。会場・装花・ゲスト演出に至る”魅せる演出”、フォト/ビデオなどの最新スタイルから、注目のテーマまで幅
広く紹介します。加えて、SNSを巧みに活用して集客・ブランディングに成功するドレスサロンの事例や人気のAIサービス
も報告。米国の業界関係者が集う主要コンファレンスからの最新情報を織り込み、長年に渡り米国ウェディングの動向を熟
知し、日本で第一人者として紹介してきた当協会の小原がわかりやすく解説します。現場で役立つ具体的なアイデアと、今
後のビジネスに直結する情報を得られる貴重な機会です。

     office@abc-japan.org　　　  03-5642-7500

詳細・お申込みはこちら
全米ブライダルコンサルタント協会

https://abc-japan.org

〒103-0013
東京都中央区日本橋人形町3-1-17日本橋人形町石井ビル6階

全米ブライダルコンサルタント協会（ABC協会）

「ブライダル業界現状調査」結果から紐解く
  ブライダル業界の3つの改革 ～集客・接客・映像資産化～

2005 年よりウエディング業界に従事。ウエディングプランナー、新規集客兼営業責任者を経て、支配人として
結婚式場３店舗の新規立ち上げを経験。2018 年に株式会社ウィーブへ合流し、24年より現職。全事業を統括す
る傍ら、映像コンテンツを活用したブライダル業界のSNSマーケティング強化に取り組むとともに、生産性向上
と付加価値創出を目的に、生成AIの導入・活用支援にも尽力している。

株式会社ウィーブ 執行役員

ブライダル業界は今、大きな転換期を迎えています。結婚式の価値観やスタイルが多様化する中で、私たちはどのような提
案をしていけばよいのでしょうか。(株)ウィーブが実施した「業界現状調査2025」では、現場のリアルな声を基に、業界が
直面する課題と次の一手が見えてきました。本講演では、同社の太田大資氏が、調査結果の最新データを基に「集客」「接
客」「映像資産化」という3つの改革のヒントを解説。調査の背景や見えてきた傾向、そしてこれからの業界のあり方につい
て、具体例と共にお伝えいたします。Z世代カップルの価値観、SNS時代の新しい集客、AIを活用した接客教育など、日々
の現場に活かせるヒントはもちろん、結婚式の未来を考えるきっかけにもなる内容です。変化をチャンスに変え、これから
の時代に求められる結婚式のかたちを見つけてみませんか？

太田 大資 氏


